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Excellence in Marketing, Sales & Pricing

Homburg & Partner auf dem 34. Deutschen
Vertriebs- und Verkaufsleiter Kongress (DVVK)

Die international tatige Managementberatung Homburg & Partner, Hidden Champion in Mar-
keting und Vertrieb, prasentiert sich auf dem am 14. und 15. April 2011 stattfindenden Deut-
schen Vertriebs- und Verkaufsleiterkongress (DVVK) in Miinchen.

Seit mehr als zehn Jahren unterstutzt Homburg & Partner seine Klienten in verschiedenen Branchen
vornehmlich im B2B-Bereich und kann auf mehr als 1.000 erfolgreiche Projekte zurlckblicken. Als
Spezialberatung steht Homburg & Partner fur Excellence in folgenden vier Bereichen:

Marketing
Vertrieb

Pricing
Marktforschung

* 6 o o

Der DVVK bietet die optimale Plattform mit Vertriebs- und Verkaufsexperten branchenibergreifend
aktuelle und kunftige Herausforderungen im Vertrieb zu diskutieren. Hierflr laden wir Sie auch herz-
lich zu dem Vortrag ,SMART - Zielgerichtete Verglitungssysteme im Vertrieb“ von Herrn Mark Schro-
der, Client Manager im Kompetenzzentrum Maschinen- und Anlagenbau, ein. ,Die Bedeutung von
Zielgerichteten Vergutungssystemen im Vertrieb wird in vielen Unternehmen noch unterschatzt. Dabei
kénnen durch richtig gesetzte Anreize grol3e Potenziale gehoben werden und das mit einer zufrie-
deneren Vertriebsmannschaft’, so Mark Schroder, der ebenso auf einzelne Projektbeispiele eingehen
wird.

Wir wirden uns sehr freuen, Sie am 14. oder 15. April auf dem DVVK (Stand 14) begrtfRen zu durfen.
Mehr Informationen erhalten Sie unter www.dvvk.de

Homburg & Partner: Excellence in Marketing, Sales & Pricing

Homburg & Partner ist eine international tatige Managementberatung mit Fokus auf die Themenfelder Marketing, Sales
& Pricing. In der aktuellen unabhangigen Studie ,Hidden Champions im Beratungsmarkt® wurde Homburg & Partner zur
mit Abstand besten Marketing- und Vertriebsberatung gewahlt. Mehr Informationen unter www.homburg-partner.com.

Fir Ruckfragen oder detaillierte Informationen stehen wir Ihnen gerne zur Verfligung:
Mark Schroder (Client Manager), Tel.: +49 621 1582 124, E-Mail: mark.schroeder@homburg-partner.com
Jan Henkel (Head of Communications), Tel.: +49 621 1582 111, E-Mail: jan.henkel@homburg-partner.com
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